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Desig per a un millor any agrícola 2010
Francesc X. Miarnau i Domènech

Enginyer Tècnic Agrícola  

Membre Agropres  
A portes d’acabar el 2009, podem parlar de preus de la fruita: préssecs, nectarines collides des de el mes de maig fins a finals de setembre, es a dir, que ja han arribat al consumidor,  menjades i ben digerides. Les liquidacions les rebem valorades a finals de desembre.

El resultat es difícil de pair, els escandalls i els preus que donen no tenen res a veure amb els facilitats per Mercolleida en plena collita. En els escandalls la mitjana de rebuig es d’un 15% això es el que està escrit sobre el paper, i en quan a preus, la mitjana per aquestes espècies, préssecs i nectarines es de 0,22 €/Kgr, excepcionalment ni hi ha que en cobraran  0,30 €/Kgr, però també d’altres cobraran la misèria de 0,15 €/Kg.

El cost de producció ha anat augmentant any rera any entre un 5 i un 8%. En el darrers tres anys l’acumulat a superat el 30%, les dades reals no acompanyen: Per produccions de 30 Tn/Ha l’any 2006 tenien un cost de producció de 205 €/Tn, aquest any es de 278 €/Tn.

El benefici pel productor serà quan es facin efectives les liquidacions de menys de 56 €/Tn, que per Ha acumularà unes pèrdues de 1.680 €. Cal aclarir que aquesta xifra correspon al capital circulant, es a dir, la despesa feta per totes les labors agrícoles des de esporgar a collir. No tenim en compte amortitzacions de  plantació; on hi ha arbres, royalties, estructures, recs, que incideixen entre 120 a 250 € més per tona i any.

El resultat es fa dur de pair, i el futur difícil d’assolir, ja que la des capitalització es una realitat que no podem obviar. Ara be, les necessitats en el sector empenyen a renovar-se en noves varietats, per fer arribar al mercat millores en qualitat, més seguretat pel consumidor...........

Els reptes pel productor son una constant, no podem parar, del contrari es quedar enrederit. El problema esdevé quan intentem avançar amb aquests resultats tant negatius, que esgoten les reserves i l’ànim empresarial.

Es manifesta la pressió de les grans superfícies sobre el primer esglaó comercialitzador; Centrals, SATS i Cooperatives ho traslladen i ho fan arribar al productor. A Portugal passa amb la pera Rocha, a França amb la fruita i hortalisses, a Itàlia tres quartes parts del mateix. Dona la impressió que es vol acabar amb l’agricultura mediterrània.  

El sector productor, pateix pressió en exigències de tota mena i la compensació econòmica es cada cop més regressiva. La raó pot estar en que son molts a oferir i tots ens barallem per  fer-ho, i pocs i ben avinguts a comprar en la idea definida de fer arribar els nostres productes agrícoles  i ramaders a preus escanyats, amb la finalitat de vendre els mil i un productes els quals els hi deixen millors guanys. A les grans  superfícies la alimentació serveix d’esquer per que s’ompli el carro de la compra amb mil i un dels altres productes. 

Davant aquesta situació, quin es el posicionament de les administracions, associacions i sindicats? N’hi ha prou en manifestar-se i passejar pancartes davant els ministeris el dia en que no hi ha el Ministre, i si hi es, no es deixa veure per la  finestra.

La norma de comerç esmentada per un Conseller de que el pagament ha de fer-se a 60 dies, i que no es pot pagar per sota del preu de cost, es de obligat compliment ? o esta escrita per omplir pagines?

No es preu de cost els 278 €/Tn de circulant per préssec i nectarina, més els 200 €/Tn de mitjana d’inversió, que fa un total de 478 €/Tn?. Com es pot continuar sent fruticultor rebent 220 €/Tn i cobrant-los als 150 dies de mitjana després de la recol·lecció?

De forma gràfica i comparativa de lo que paga el consumidor per una fruita, hortalissa , carn, llet .... que vindria a ser la nina grossa d’aquestes nines russes, dites  “matriusques” , resulta que cada graó de la cadena comercialitzadora se’n queda una i la última i sense discussió la mes menuda, insignificant i mes lletja es la que queda pel productor.

Acabem el 2009 i començarem el 2010. A les dotze campanades, quan això succeeixi no crec que sigui massa oportú el felicitar-nos , doncs no hi ha massa motius per fer-ho. Altra opció es desitjar Pròsper Any, siguem realistes, saltar del  negatiu al positiu  no es massa probable. Desitjar-nos Millor any pot estar mes d’acord en la realitat i les possibilitats. Rebin aquest Desig de Millor Any del que escriu.
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