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COL·LEGI OFICIAL D'ENGINYERS AGRÒNOMS
DE CATALUNYA
www.agronoms.org
Tel. 93 215 26 00

La JORNADA DE LES EMPRESES AGRÀRIES A LES COMARQUES DE GIRONA vol contribuir a l’estudi i al debat de
qüestions d’actualitat del món agrari des del rigor i la professionalitat.

Les anteriors edicions de la JORNADA han estat:

1999 PERSPECTIVES EMPRESARIALS A PARTIR DEL
2000

2000 CONTAMINACIÓ D’ORIGEN AGRARI?
APORTEM-HI SOLUCIONS

2001 CONSEQÜÈNCIES DE LA BSE (MAL DE LES
VAQUES BOGES)

2002 L’AIGUA A LES COMARQUES DE GIRONA.
PRESENT I FUTUR

2003 LA PAC: REFORMA A MIG CAMÍ. EXPECTATIVES
DE FUTUR PER AL SECTOR AGRARI

2004 LA POLÍTICA AGRÀRIA CATALANA 2004-2008
2005 LA TRAÇABILITAT: NECESSITAT O IMPOSICIÓ?
2006 L’AGRICULTURA GIRONINA EN UN MÓN

GLOBALITZAT
2007 L’AGROBIOENERGIA: UN BOOM MEDIÀTIC O

EL FUTUR DE L’AGRICULTURA
2008 EL PREU DELS ALIMENTS: UNA QÜESTIÓ

CONJUNTURAL O ESTRUCTURAL?
2009 DAVANT LA CRISI: UNA OPORTUNITAT

XII Jornada de les empreses agraries a les comarques de Girona
,

Cambra de Comerç
de Girona

Del camp
a la taula
Els preus dels aliments Dimecres, 10 de febrer de 2010

19,00 h - Aula Magna - BELL-LLOC - GIRONA



19,00 Presentació:
Sr. Xavier Barroso Sánchez-
Lafuente
Gerent de Bell-lloc

19,15 “COM ES FORMEN ELS PREUS
DELS ALIMENTS”
Sr. Pere Ramoneda i Salas
• Enginyer Tècnic Agrícola
• Graduat en Economia de l’Empresa

Agroalimentària de la Universitat de
Barcelona

• Director de Desenvolupament de Negocis
a BARGOSA SA

• Antic alumne de Bell-lloc

19,45 “SITUACIÓ DELS MERCATS I DE
LES ORGANITZACIONS
COMERCIALS”
Sr. Francesc Reguant i Fosas
• Subdirector General i Cap del Gabinet

Tècnic del Departament d’Agricultura,
Alimentació i Acció Rural (DAR)

20,15 Taula rodona:
Moderador
Sr. Àlex Serrahima i Hernàndez
• Agrupació Antics Alumnes

Ponents:
Sr. Antoni Cucurull i Pascual
REDUIR COSTOS
• Gerent de CUPASA, Serveis Agrícoles

Sr. Xavier Codina i Comas
MÀQUINES EXPENEDORES DE
LLET
• Via Lactea 2001 SL

Sr. Venanci Grau i Marull
PRODUCTES AMB MARKETING
(Pink Lady)
• President de Costa Brava Fructicultors SL
• President de la IGP Poma de Girona
• Antic alumne de Bell-lloc

Sr. Joaquín Salvo Tambo
ELS MERCATS: UNA VISIÓ DES
DE LES LLOTGES
• President de la Asociación Española de

Lonjas i Mercados en Origen

21,30 Cloenda
Josep Guix i Feixas
• Director del DAR a Girona (Departament

d’Agricultura, Alimentació i Acció Rural de
la Generalitat de Catalunya)

Refrigeri

programa de la jornada

Brots verds. A hores d’ara, tots hem sentit parlar dels brot verds com
a senyal de l’inici de la recuperació de la crisi actual. Mentrestant, el
dia a dia obliga a constatar la magnitud de la crisi ja que ens trobem
en un context en què és difícil vendre i, encara més difícil, cobrar.
Vivim un moment en el qual s’ha de produir bé i bo, cobrar tard i
reduir el preu dels productes que, al capdavall, són el puntal que
sosté la viabilitat de les empreses.

I, tot això, en nom de la competitivitat. Es diu sovint que les empreses
han de ser més competitives per sobreviure: cal augmentar la produc-
tivitat, innovar i buscar i augmentar el valor afegit. Tot plegat, per obte-
nir productes més econòmics o de major valor pel mateix preu.

Aplicar això a les explotacions agràries és prou complicat. Es pot
intentar de millorar la productivitat aplicant tecnologies més eficients
com ara varietats més productives o nous sistemes de maneig. Es
pot provar d’innovar en producte, introduint varietats o races que
s’adaptin més a les preferències actuals de consum. I, també, es pot
intentar verticalitzar, implicant-se en l’elaboració, distribució i, fins i
tot, comercialització dels productes finals.

Sovint es parla i es fan recomanacions en aquests termes com qui
no diu res, és ben sabut que una cosa és receptar i una altra pren-
dre. Per això, a l’Agrupació d’Antics Alumnes ens ha semblat esca-
ient de dedicar la jornada d’enguany a la formació dels preus del
camp a la taula, per conèixer de primera mà com es concreta aquest
procés i les oportunitats que ens pot oferir i, a més, per conèixer els
condicionants que l’acoten a nivell mundial i europeu. Tot això acom-
panyat d’exemples concrets de reducció de cost, innovació de pro-
ducte i verticalització del sector.

Com cada any, us hi esperem amb la voluntat que la jornada esde-
vingui un espai comú de recerca de noves solucions i oportunitats de
col·laboració entre productors, elaboradors i comercialitzadors.


